
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Key Account Manager (m/w) 
 
 
IHRE MISSION IHR PROFIL 

� Pflege und Ausbau bestehender 
Geschäftsbeziehungen sowie Akquisition 
von Neukunden 

 
� Durchführung von Marktrecherchen sowie 

Konzeption und Umsetzung neuer 
Maßnahmen zur Geschäftsausweitung  

 
� Führen von Angebots- und 

Vertragsverhandlungen 
 
� Entwicklung von Verkaufsstrategien und 

deren Umsetzung 
 
 
 
 
 
 
 

� abgeschlossenes Studium im Bereich 
Wirtschaft oder Ingenieurwesen 

 
� Berufserfahrung im Vertrieb 
 
� vorzugsweise gute Marktkenntnisse in der 

Laminatbranche sowie gute 
Produktkenntnisse 

 
� Überzeugungs- sowie 

Kommunikationsfähigkeit, Verhandlungs- 
und Abschlusssicherheit  

 
� sehr gute Englischkenntnisse  
 
� Flexibilität, Teamfähigkeit sowie 

analytische und konzeptionelle 
Fähigkeiten 

 

 


